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BIOPHARMA NETWORK – About Us

Nel luglio 2018, nasce l’Associazione culturale no

profit BioPharma Network che aggrega i professionisti

del settore farmaceutico e biotech, manager e giovani

talenti con l’obiettivo di sviluppare un networking di

valore, favorendo l’innovazione attraverso la

condivisione e contribuendo alla crescita della

professionalità degli associati. L’associazione si ispira

ai valori di Etica, Parità, Innovazione, Competenze,

Professionalità e Responsabilità Sociale.



BIOPHARMA NETWORK – Attività Luglio 2018



BIOPHARMA NETWORK – Sito Web

sito web https://biopharmanetwork.it/, in pochi mesi ha 

raggiunto più di 13.000 visualizzazioni.

Aperti anche i relativi canali social: Linkedin, Facebook 

e Twitter. 

https://biopharmanetwork.it/


BIOPHARMA NETWORK – Aree Tematiche

RAPPORTI CON LE 

UNIVERSITA’,

ORIENTAMENTO

E SVILUPPO DELLE 

COMPETENZE 

Michele Barletta 

RAPPORTI  CON LE

ISTITUZIONI

Luca Simonato

RAPPORTI 

CON I SOCI E 

CON LE ALTRE 

ASSOCIAZIONI

Domenico Guajana

RAPPORTI CON 

AZIENDE INNOVATIVE

EXTRA SETTORE

Alessandra Lomonaco



BIOPHARMA NETWORK – Associarsi Luglio 2018

“Molte le opportunità che possono generarsi da un

Network di valore come questo.” – così commenta

l’importanza dell’associazionismo e delle reti

il Vicepresidente di BioPharma Network Michele

Barletta – “Lo scambio reciproco di competenze,

informazioni ed idee può favorire la nascita di

progettualità e partnership tra aziende, istituzioni

e università, contribuendo ad innovare il nostro mindset

per creare dinamiche nuove o migliorarne alcune attuali.

Inoltre, da non sottovalutare, l’opportunità che si crea

per i più giovani di poter entrare in contatto con

professionalità più senior di diverse realtà aziendali,

favorendo il loro sviluppo nel settore pharma.”

L’importanza dell’associazionismo e la 

costruzione del network 



BIOPHARMA NETWORK – Partners Luglio 2018



BIOPHARMA NETWORK – Magazine

Nasce anche il BioPharma Magazine, uno spazio online per la condivisione 

di news relative all’Associazione, report, news e approfondimento di 

tematiche di settore, soft skills e innovazione.

Ad oggi, il magazine conta 

21 articoli pubblicati.



EUROPEAN BIOTECH WEEK

BioPharma Network incontra gli studenti Settembre 2018

Nell’ambito della European Biotech Week, il Dipartimento di Biotecnologie e Scienze della

Vita dell’Università degli Studi dell’Insubria ha organizzato due iniziative (24 e 27

settembre 2018) per 300 giovani studenti, e ha coinvolto BioPharma Network rispondendo a

uno degli scopi fondamentali dell’Associazione: il coinvolgimento di laureandi e neo-laureti.

Michele Barletta, Vicepresidente, è intervenuto in questa

occasione, illustrando ai ragazzi lo scenario attuale, i trend futuri

del mondo farmaceutico e una riflessione su come le

innovazioni prodotte dalle biotecnologie applicate possano

creare nuove opportunità professionali nell’Industria

farmaceutica per i biotecnologi di domani.

Termini chiave dell’incontro: networking, ambizione, sviluppo 

delle soft skills, conoscenza della lingua inglese e 

formazione



BIOPHARMA NETWORK – Dicono di noi Novembre 2018

https://www.mark-up.it/biopharma-network-i-professionisti-del-farmaceutico-e-del-biotech-fanno-rete/



BIOPHARMA NETWORK – Dicono di noi Novembre 2018

http://www.affaritaliani.it/medicina/nasce-biopharma-network-i-manager-del-settore-farmaceutico-insieme-571069.html



BIOPHARMA NETWORK CON IQVIA

per un seminario sulle terapie avanzate 11 dicembre 2018

La nuova sede milanese di IQVIA ha ospitato il primo seminario tematico della partnership 

con BioPharma Network.

“Advanced Therapies: novità e prospettive per il mercato italiano”, un importante 

momento di incontro e confronto tra nostri i membri dell’Associazione e i manager di IQVIA, 

un contributo con contenuti di altissima qualità.

Moderati da Michele Barletta, Sales & Marketing Lead at Sanofi Genzyme e Vicepresidente 

di Biopharma Network, hanno

partecipato all’iniziativa:

• Carlo Salvioni, Sr. Director IQVIA

• Domenico Guajana, Commercial Lead at Alnylam e Presidente BioPharma

Network

• Vincenzo Palermo, PharmD MBA Cell Therapy Senior Business Unit Director

at KITE a GILEAD Company

• Claudia Cravesana, Medical Lead at Alnylam

• Fabrizio Celia, Head of Marketing and Sales Oncology at Astrazeneca

• Luca Pinto, Principal of Real World Insights at IQVIA



BIOPHARMA NETWORK CON IQVIA

per un seminario sulle terapie avanzate 11 dicembre 2018

Durante l’incontro è stato sottolineato come il

settore Pharma stia sviluppando una fitta

connessione tra l’esigenza di ottimizzare la

gestione dei dati e l’avvento di tecnologie

farmacologiche sempre più innovative,

che portano ad una complessità che sta

ridisegnando anche il set di competenze dei

professionisti del settore.

Ciascuna delle tecnologie presentate, si propone di

portare un beneficio concreto alla vita dei

pazienti e tutte sono accomunate da progetti di

ricerca scientifica di primo livello.

Entrando nella specificità delle diverse aree

affrontate è stato chiarito come, seppur in maniera

diversa, queste tecnologie stiano portando anche

ad una revisione dei modelli assistenziali di cura

e dei modelli organizzativi aziendali.



FOLLOWERS SOCIAL



Piano di orientamento 2019: eBook «Ruoli manageriali e 

competenze nell’azienda farmaceutica»

«Scritto da eccellenti professionalità del settore 

farmaceutico, spinti dalla voglia di condividere 

informazioni ed esperienza. Questo progetto di 

informazione di BioPharma Network, aggiornato 

annualmente, è destinato a giovani laureandi e neo-

laureati in discipline scientifiche e vuole facilitare la 

loro presa di decisione, per affrontare più 

consapevolmente la transizione università/lavoro 

verso il mondo farmaceutico»

Rilascio Marzo 2019

Draft

eBOOK: rilascio Marzo 2019



Piano di orientamento 2019: eBook «Ruoli manageriali e 

competenze nell’azienda farmaceutica»

Autori 

✓ Michele Barletta - Marketing & Sales Lead at Sanofi Genzyme

✓ Domenico Guajana - Country Commercial Lead at Alnylam Pharmaceuticals

✓ Andrea Pitrelli - Payer Solutions & Regional Affairs Director at GlaxoSmithKline

✓ Andrea Rizzi - Area Medical Director at GlaxoSmithKline

✓ Alessandra Lomonaco - Advisor per start-up e PMI innovative 

✓ Alessandro Mion – GU, Hematology & Oncology Service Lead at Bristol-Myers 

Squibb

✓ Fabrizio Celia - Head of Sales & Marketing Lung Franchise at AstraZeneca

✓ Leonardo Campanelli - Head of Marketing at AstraZeneca

✓ Paolo Ferri - Medical Director, Scientific Director at Almirall.

✓ Saverio Traficante - Head of Franchise at Boehringer Ingelheim

Draft

eBOOK: rilascio Marzo 2019



Piano di orientamento 2019: eBook «Ruoli manageriali e 

competenze nell’azienda farmaceutica»

eBOOK: rilascio Marzo 2019
Contenuti

1) INTRODUZIONE 
Scenario e trend del settore farmaceutico 
Struttura organizzativa delle aziende Farmaceutiche

2) AREA MARKETING 
Focus sul ruolo del Product Manager (PM)

3) AREA SALES – INFORMAZIONE SCIENTIFICA 
Focus sul ruolo del Product Specialist (PS)

4) AREA MARKET ACCESS 
Focus sul ruolo Market Access Manager (MAM)
Focus sul ruolo del Health Economic & Health Outcome (HE&HO) Manager/Specialist
Focus sul ruolo del Regional Affair Manager e/o Key Account Manager (RAM,KAM)

5) AREA MEDICA AFFAIRS 
Focus sul ruolo Medical Advisor (MA)
Focus sul ruolo del Medical Scientific Liason (MSL)
Focus sul ruolo Clinical Research Associate (CRA)

6) FOCUS SULLE SOFT SKILLS 
Soft Skills
Formazione e Innovazione
Focus sul ruolo dell’Innovation Manager (IM)

7) CONSIGLI DA PARTE DEGLI AUTORIDraft



Piano di orientamento 2019: Seminario BioPharma Network 

di orientamento per studenti universitari

✓ Durata: dalle 2 alle 3 ore 

✓ Sede: presso sedi Universitarie

✓ Programma e format da concordare con le Università

Agenda degli incontri consigliata:

20’ I trend del settore farmaceutico

20’ Organizzazione e dipartimenti delle Aziende 

farmaceutiche

60’ I ruoli manageriali nelle aziende farmaceutiche

- Medical Affair

- Marketing

- Market Access

- Informazione Scientifica

20’  Soft skills e percorsi per inserirsi in azienda 

farmaceutica

20’ Imprenditorialità nel settore life science (start-up)

Soci BioPharma Network Relatori

✓ Michele Barletta - Marketing & Sales Lead at Sanofi Genzyme

✓ Domenico Guajana - Country Commercial Lead at Alnylam

Pharmaceuticals

✓ Andrea Pitrelli - Payer Solutions & Regional Affairs Director at

GlaxoSmithKline

✓ Andrea Rizzi - Area Medical Director at GlaxoSmithKline

✓ Alessandra Lomonaco - Advisor per start-up e PMI innovative 

✓ Alessandro Mion – GU, Hematology & Oncology Service Lead at

Bristol-Myers Squibb

✓ Fabrizio Celia - Head of Sales & Marketing Lung Franchise at

AstraZeneca

✓ Leonardo Campanelli - Head of Marketing at AstraZeneca

✓ Paolo Ferri - Medical Director, Scientific Director at Almirall.

✓ Saverio Traficante - Head of Franchise at Boehringer Ingelheim


